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 潤子
じ ゅ ん こ

 
 

オフィス・キートス 代表 

製造業の技術の価値を言葉にする「ものづくりライター」 ／ 展示会プロデューサー 

製造業専門 営業・販路開拓コンサルタント 
 

 

プロフィール                                        *150 字 ショートバージョン 

出版社の編集部、装置メーカーの営業部を経て 2016 年に独立。「技術を言葉にして、言葉で価値を伝える」をミッ

ションに、累計 500 社以上の工場訪問で培った現場知識を活かし、売上につながる営業ツール制作・コンサルティ

ング・講演活動を行う。著書に「小さなものづくり企業の営業改革大作戦」（日刊工業新聞社）。 

 

プロフィール                                            *380 字 バージョン 

出版社の編集部勤務、製造業の装置メーカーで営業部勤務を経て、2016 年にものづくりライターとして独立。「技

術を言葉にして、言葉で価値を伝える」をミッションに掲げ、製造業が持つ優れた技術をわかりやすい言葉に変換し、

売上につながる営業ツールの制作やコンサルティング、全国での講演活動を行っている。世界 49 の国と地域への

訪問経験を持ち、グローバルな視点から日本のものづくりの価値を発信。自らの営業経験と累計 500 社以上の工

場訪問を通じて培った製造業の現場知識を強みに、現場の実情に寄り添った実践的な支援を提供する。主なサービ

スに、導入事例制作サービス「導入事例マイスター」、展示会プロデュース「展示会ブースター」、営業コンサルティン

グ。日刊工業新聞社の月刊「プレス技術」等で連載・執筆多数。著書に「小さなものづくり企業の営業改革大作戦」（同

社刊）。 

 

プロフィール                                                   *詳細版 

○ 1974 年愛知県常滑市生まれ 

○ 南山大学外国語学部英米科卒  

○ 大学卒業後出版社に入社し、月刊誌の編集部で編集・取材・執筆・撮影の基礎を習得  

○ 25 歳で旅系フリーライターとして独立し、海外を飛び回りながら 20 代を過ごす  

○ 31 歳で結婚を機に装置メーカーに転職し、ものづくりの基礎を学びながら取扱説明書の制作、自社製品のブラ

ンディング、 海外営業、輸出入事務などを担当  

○ レーザ事業部に異動後、レーザ溶接機の営業ウーマンに転身。マーケティング重視の独自の営業手法を確立し、

ひとり営業体制で大きな成果を上げた  

○ 2016 年 10 月に独立し「オフィス・キートス」を設立。 

○ これまで 500 社以上の工場を訪問して取材・営業・経営改善を続けてきた経験と実績を武器に、製造業専門の

「ものづくりライター」「展示会プロデューサー」「営業・販路開拓コンサルタント」として活動している 

○ 一般社団法人日本経営心理士協会認定 経営心理士  
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著書                                                             

小さなものづくり企業の営業改革大作戦（2022 年・日刊工業新聞社） 

中小製造業のための 補助金獲得ハンドブック 2021-2022（2021 年・日刊工業新聞社刊） *共著 

中小製造業のための 補助金獲得ハンドブック 2020（2019 年・日刊工業新聞社刊） *共著 

ものづくり補助金 最強の採択メソッド 実践ワークブック （2018 年・日刊工業新聞社刊） *共著 

 

提供可能なセミナー内容                                                 

[製造業の営業関連] 

○ 中小製造業向け営業セミナー「小さなものづくり企業の営業改革大作戦」 

○ 小さなブースにターゲット顧客がガンガン集まる! 「展示会出展 成功の方程式」 

○ 営業導入・強化ワークショップ 

○ 従業員 50 名の板金屋を倒産させた元社長のリアルな実話 

[コピーライティング・デザイン関連] 

○ コピーライティング講座 

○ デザインの「超」基本  ～チラシやプレゼン資料で伝える 

○ プレスリリース作成講座 

○ わかりやすい文章の書き方 ＆出版ウラ話 

 

メッセージ：  「口下手
く ち べ た

」な技術者の方々の「言葉にして伝える」を応援したい 

私は出版業界から製造業に飛び込み、素晴らしい技術を持った会社、経営者、技術者の方々にたくさんお会いして

きました。そして製造業の皆さん、特に技術畑の方は言語化が苦手＝「口下手」な方が多いことに気付いたのです。 

 私はちょっと変わった経歴の中で、製造業の技術を言葉にしてわかりやすい形にまとめ、伝える技術を磨いてきま

した。また、レーザ溶接機の営業時代には、ひとり営業体制でも次々と成約する独自の営業手法を確立し、大きな営

業成果を挙げました。 

現在は「技術を言葉にして、言葉で価値を伝える」をミッションに、展示会ブースのプロデュース、営業ツールの制

作、記事の執筆、営業コンサルティング等のサービス提供を通じ、製造業の会社の営業・販路開拓を応援する活動を

しております。 

このたびのご縁をきっかけとしたつながりが、日本のものづくり企業、ひいては製造業の発展の一助になればと

心から願っております。                                                （新開潤子） 

 

連絡先                                                           

オフィス・キートス   担当：新開 潤子  代表 TEL： 0566-68-1345（不在の場合は折り返しご連絡します）  

WEB： https://office-kiitos.biz/  メール： info@office-kiitos.biz 

三河安城オフィス： 愛知県安城市三河安城町 1-11-1 BEST ビル 3F-E 

北九州サテライト： 福岡県北九州市小倉北区浅野 3 丁目 8-1 AIM ビル 6 階 COMPASS 小倉     

以上 
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